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Tekoaly tehokayttoon markkinoinnissa
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Hei markkinoija! Tuntuuko, etta sinulla on aina kiire? Ota tekoaly
tehokayttoon markkinoinnissa ja vapauta aikaa rutiinitehtavista
tarkeampaan tekemiseen. Koulutuksessa opit monipuolisesti
hyodyntamaan tekoalytyokaluja ja tehostamaan markkinointiprosesseja.
Lisaat tyosi tuottavuutta - ja samalla sen mielekkyytta.
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Tee tekodlysta markkinoinnin supervoima!

Tutkimusten mukaan 88 % markkinoijista kayttaa suurimman osan tyoajasta raportointiin
(WARC ja PHD 2021). 63 % data-analyysiin kaytetysta tydajasta on automatisoitavissa
tekoalylla (Funnel 2024). Markkinoijien kiire johtuu siita, etta aikaa kaytetaan liilkaa tyohon,
joka olisi poistettavissa koneellisesti, ja liilan vahan siihen, jota vain ihminen voi tehda.

Tekoalyn tehokayttdé markkinoinnissa -koulutus on tiivis paketti, jolla saat tekoalysta
markkinoinnissa kaiken irti. Opit hyodyntamaan tekoalytyokaluja mm. asiakaspersoonien
luomiseen ja kilpailija-analyysiin. Saat kaytannon vinkkeja oman tyosi tehostamiseen ja
tuottavuuden parantamiseen. Tekoaly ei ainoastaan tee tyopaivistasi mielekkdampia, vaan
pitaa sinut myos tyomarkkinoilla kilpailukykyisena. Mita siis enda odotat?

Koulutuksen hyodyt:

« Parannat tuottavuutta: saat enemman aikaan vahemmalla vaivalla.

o Vapautat aikaa rutiinitehtavista.

o Saat uusia tydkaluja ja menetelmia markkinoinnin prosessien tehostamiseen.

o Pystyt vakuuttavasti hyotyjen kautta perustelemaan tekoalyn kayttéonoton
organisaatiossasi.

Koulutus sopii kaikentasoisille kayttajille, eika vaadi aiempaa kokemusta
tekoalysta. Suosittelemme ChatGPT:n lataamista jo ennakkoon; pystyt kokeilemaan ja
harjoittelemaan jo koulutuspaivien aikana.

Koulutuksen esimerkeissa kaytetaan niin maksuttomia kuin maksullisia tyokaluja. Maksullisia

tyokaluja ei edellytetd osallistujilta. Saat rautaisannoksen ymmarrysta tekoalyn kaytosta
ylipaataan ja hyvia argumentteja maksullisten tydkalujen hankintaan omassa
organisaatiossasi.

Liity mukaan ja vie markkinointisi seuraavalle tasolle tekoalyn avulla!

Lataa esite (PDF)

Laajuus

Koulutus kestaa 2 kk ja siihen sisaltyy
ennakkotehtava, 3 etakoulutuspaivaa
seka sparrausklinikka. Lisaksi
koulutukseen sisaltyy harjoitustehtavia.

Koulutuspaivat

10.10.2024, 15.10.2024, 11.11.2024,
27.11.2024


https://www.rastorinst.fi/print_pdf/5815

4+ KOULUTUKSEN SISALTO

Koulutuksen sisalto

Ennakkotehtava virittaa sinut tulevaan koulutukseen ja varmistaa, ettd saat koulutuksesta parhaan mahdollisen
hyodyn.

1.Koulutuspaiva

Generatiivinen tekoaly: miksi, mita ja miten

. Generatiivinen tekoaly: mista puhumme, kun puhumme tekoalysta
. Tekoalyn tietoturva ja etiikka: mihin tekoaly kannattaa kayttaa ja miten
. Kehotemuotoilu: tuloksellinen dialogi tekoalyn kanssa

2.Koulutuspaiva
Markkinoinnin toimintaympariston maaritysta tekoalylla

o Asiakaspersoonat
o asiakaspersoonien luominen, rikastaminen ja paivittaminen tekoalyn avulla
o asiakaspersoonien tallentaminen tekoalyn muistiin ja jatkohyodyntaminen sparrailussa ja sisaltojen
tuotannossa.
e Kilpailija-analyysi
o kilpailijoiden analysointi tekoalyn avulla
o tekoalyn hyédyntiaminen erottuvuustekijoiden |6ytamisessa ja myyntiargumentoinnissa

3.Koulutuspaiva
Suunnittelua ja toteutusta tekoalyn tuella

o Sisaltojen tuottaminen eri kanaviin

4.Koulutuspaiva
Sparrausklinikka

o Tehtavapalaute
o Osallistujien kysymykset

KOULUTTAIJAT

Kouluttajat

Jone Korpi, kaupallinen johtaja, Ideally

Jone on myynti- ja markkinointialan pioneeri, jolla on jo pitka kokemus tekoadlyn hyodyntamisestd myynnissa ja
markkinoinnissa. Hanta kiitetaan erityisesti taidosta selittda monimutkaisetkin asiakokonaisuudet selkeasti ja
ymmarrettavasti. Hanen koulutuksensa ovat aina vuorovaikutteisia ja osallistavia, joten voit odottaa innostavaa
oppimiskokemusta ja mahdollisuutta jakaa omia ideoita ja kysymyksia. Paivatyossaan Korpi toimii
operatiivisena johtajana Ideallylla, joka on 40-painen myynnin ja markkinoinnin asiantuntijayritys. Han toimii
lisaksi kolumnistina ja kirjoittaa esikoiskirjaansa myynnin ja markkinoinnin yhdistamisesta.

+ MAKSU JA EHDOT

Maksu ja ehdot

Opiskelumaksu maksetaan verkkomaksuna ilmoittautumisen yhteydessa tai laskutetaan ennen koulutuksen
alkua yhdessa erassa. Jos olet hankkinut rahoituksen Rastor-instituutin www-sivulla osoitetun rahoitusyhtion
kautta, lahetamme laskun rahoitusyhtiolle.

Osallistumisen voi perua ilman peruutuskuluja viimeistaan 14 vrk ennen koulutuksen alkua. Alle 14 vrk ennen
koulutuksen alkua tehdyistad peruutuksista perimme 50 % koulutuksen hinnasta. Jos osallistumista ei ole
peruttu ennen koulutuksen alkua, perimme 100 % koulutuksen hinnasta.



Kaipaatko lisdtietoa? Ota yhteyttd, autamme mielellamme
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0400 878 099
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Tekoaly on tyoelamassa menestyksen
edellytys ja tyokalu.

Lue blogi!
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