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Onnistu etamyynnissa -verkkokurssi

ITSENAINEN VERKKO-OPISKELU ( i KOULUTUKSEN KESTO 10H

Ovatko myyntitaitosi rapistumassa digiajan mydta? Onnistu limoittaudu

. _ . . . “ Alkaa viimeistaan
etamyynnissa -verkkokurssilla saat myyntivalmentaja Sani Leinon

johdolla kaytannon oppeja parjataksesi nopeasti muuttuvan myynnin
maailmassa. ® JOUSTAVA ALOITUS

Hinta € 280 +alv 25,5%

Verkkokurssi sisaltaa
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Tulosta / tallenna (PDF)

Kurssiin sisaltyy videoluentoja,

VIDEOLUENTCUA ARTIKKELEITA  HARJOITUSTEHTAVIA
harjoitustehtavia ja itsenaista verkko-
Kurssilla opit, kuinka kohdata asiakkaita digiajassa ja miten myyd3 tehokkaasti etan3. opiskelua n. 10 tuntia.
Vaikka myyntiprosessi olisikin jo hallussasi, saat myyntiyohosi aivan uudenlaisen Opiskelutunnukset ovat voimassa 3 kk.

piristysruiskeen paremmilla etamyynnin ja digitaalisen vuorovaikutuksen taidoilla.
Koulutuspaivat

Kurssi soveltuu myyijille, joilla on jo muilta osin moderni myyntiprosesssi hallusssa ja ovat

tehneet jonkin aikaa myyntitydssa. Ensisijaisesti b-to-b myyntia tekeville tai sinne ltsendista verkko-opiskelus, ei sisalla

. koulutuspaivia.
suuntaaville.

Miten kdytannon myyntityosi muuttuu kurssin jalkeen?

@; Hiot oman myyntiprosessisi kuntoon.
@ Saat lisaa asiakaskontakteja ja -keskusteluja.
@ Lisaat myyntityosi tehokkuutta keskittymalla olennaiseen.

@; Saat mitattua tekemistasi.

Videolla Sani Leino kertoo kurssin sisallosta - KATSO VIDEO!

Onnistu etamyynnissa
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: mista "Onnistu etamyynnissa®
Toista (k) -verkkokurssissa on kyse. |8
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https://www.youtube.com/watch?v=se06H_vcH8U
https://www.youtube.com/watch?v=se06H_vcH8U
https://www.rastorinst.fi/print_pdf/5140

Hyviksytystd koulutuksen suorittamisesta
saat kdyttbosi digitaalisen Open Badge

-osaamismerkin.



https://www.rastorinst.fi/application/files/4416/4432/6229/Osaamismerkki-open-badge.pdf

4+ KOULUTUKSEN SISALTO

Koulutuksen sisalto

1 Onnistuneen etamyynnin prosessit

o Verkkoneuvottelun timanttilista

o Askelmerkit onnistuneeseen verkkoneuvotteluun
2 Digitaalinen vuorovaikutus

e Oman ammatillisen profiilin luvominen
e LinkedIn-perusteet
o LinkedIn-kaytto
o oma profiili
o yrityssivun kaytto (tyopaikkojen ilmoittaminen, analytiikka ja mainokset)

3 Oman myyntityon johtaminen
« tavoitteiden laatiminen myyntisuppilon avulla
« oman performanssiluvun laskeminen

4 Sujuvan myyntiprosessin lapivienti

o myyntiprosessin kriittiset kohdat
e modernin myyntiprosessin mallintaminen
o ideaaliasiakkaan ostoprosessi

Onko yrityksessanne asiantuntijoita, joiden tulisi toimia omassa roolissaan entista myyvemmin? Onnistu
etamyynnissa -kurssista voidaan toteuttaa myos yritykselle raataloity ratkaisu - kysy lisaa!

XXX

Yritykselle raataloity asiantuntijoiden myyntityon valmennus

Onnistu etdmyynnissa -kurssista voidaan toteuttaa myos yritykselle raataldity ratkaisu, jossa huomioidaan
yrityksen ja osallistujajoukon tarpeet ja tavoitteet.

Esimerkkeja toteutetuista ratkaisuvista:

1. Alkukartoitus, oman osaamistason tunnistaminen (yrityksen strategisiin tavoitteisiin peilaten)
2. Onnistu etamyynnissa -verkkokurssi
3. Kouluttajan vetama |3hi- tai etakoulutuspaiva

TAI

1. Alkukartoitus

2. Kouluttajan vetama etakoulutus 4h
3. Onnistu etamyynnissa -verkkokurssi
4. Kouluttajan vetama etakoulutus 4h

Lisaksi kurssia voidaan tdydentaa muilla sisall6illa. esim. Sosiaalinen media myynnissa tai ammatillisen profiilin
rakentamisessa.

KOULUTTAIJAT

Kouluttajat

o
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Sani Leino, Social Selling -valmentaja, Social Company Oy

Sani on tunnealykkdan myyntityon ja sosiaalisen myyntityon valmentaja, joka tunnetaan energisista ja
mukaansatempaavista myyntivalmennuksista ja myynnin motivaatiopuheista. Han valmentaa ja konsultoi
modernin myynnin, sosiaalisen median ja asiakaskokemuksen saralla. Sani on listattu maailman sadan
vaikutusvaltaisimman Social Selling vaikuttajan joukkoon.

+ MAKSU JA EHDOT

Maksu ja ehdot
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OUsalliIstumismaksu Iaskutetaan ynadessa erassa tal sen vol maksaa verkossa.

Verkkokurssien osallistumista ei voi peruuttaa sen jalkeen, kun kayttajatunnukset on luovutettu opiskelijalle.

Kaipaatko lisdtietoa? Ota yhteyttd, autamme mielellamme

Minna Warila
palvelukoordinaattori

minna.warila@rastorinst.fi
050 360 0064
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Millaisen
ensivalkute
annat itses
verkossa?

Sani Leino jakaa videoillaan kdaytannon
vinkkeja digitaaliseen lasnaoloon ja

myyntityohon.
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