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TERVETULOA MATKALLE ITÄ-SUOMESTA PÖRSSIIN!
Joulukuussa 2024 alkava Itä-Suomesta Pörssiin -valmennus on suunnattu itäsuomalaisille kasvuhakuisille yrityksille, 

joiden tavoitteena on liiketoiminnan kehittäminen, listautuminen ja/tai kasvupääoman hakeminen nyt tai lähiaikoina.

Ohjelmassa käydään läpi listautumisprosessi vaatimuksineen alan asiantuntijoiden ja itäsuomalaisten yhtiöiden toimesta. Tarjolla 
on paljon asiaa sekä tarinoita niin onnistumisista kuin matkalle sattuneista mutkistakin. Tavoitteena on antaa kokonaiskuva siitä, 

mitä listautuvalta yhtiöltä edellytetään, miten listautumiseen valmistaudutaan sekä mitä listattuna yhtiönä toimiminen merkitsee. 
Samalla työstetään yritysten omaa prosessia matkalla pörssiin.

Valmennus sisältää viisi lähitapaamista Kuopiossa sekä käytännönläheisiä välitehtäviä. Jaksojen aikana käsitellään mm. matkaa 
listayhtiöksi, strategiaa ja hallitustyötä, toimintamallia ja kasvutarinasta viestimistä, rahoitusta ja vastuullisuutta sekä  

listautumisprosessia käytännössä. Valmennuspäivien fasilitoijana toimii Nasdaqin asiakkuusjohtaja Erja Retzén.

NOSTOJA OHJELMASTA

1 LISTAUTUMISEN ABC
TIISTAI 10.12.2024 KLO 12.30–17
• Miksi listayhtiöksi? Mitä matka ja valmistautuminen pitävät 

sisällään? Mitä asioita tulisi olla kunnossa?  
Asiakkuusjohtaja Minna Korpi ja Erja Retzén, Nasdaq

• Case: Netumin matka Nasdaq First North  
-kasvumarkkinalle 
Olavi Köngäs, hallituksen puheenjohtaja Netum Group Oyj

2 STRATEGIA, HALLITUSTYÖ JA HYVÄ  
HALLINNOINTITAPA
TIISTAI 21.1.2025 KLO 12.30–17
• Hallinto ja strateginen toiminta, miten toimintamallit  

muuttuvat listautumisen myötä?  
Ville Heikkinen, advisor, HT Growth Partners Oy  
ja partner, Butterfly Ventures – Deep Tech Investments  
ja Kari Jokela, lakiasiainjohtaja, Bittium Oyj

• Case: Harvian listautumisprojekti ja arki pörssiyhtiönä  
Ari Vesterinen, talousjohtaja, Harvia Oyj

3 RAHOITUSMAHDOLLISUUDET ENNEN  
LISTAUTUMISTA, VALMISTAUTUMINEN  
LISTAUTUMISEEN JA VASTUULLISUUS
TIISTAI 11.2.2025 KLO 12.30–17
• Yhtiöiden rahoitusvaihtoehdot ennen listautumista 

Alex Safarov, johtaja, Nordea Capital Markets
• Listautumisvalmius ja vastuullisuus

 - IPO Readiness – listautujan terveystarkastus 
 - Sisäisen valvonnan, riskienhallinnan ja sisäisen  

tarkastuksen järjestäminen
 - Vastuullisuus osaksi kasvavaa liiketoimintaa
 - ESG – Kestävyyden ulottuvuudet

Sari Elonheimo, partner, PwC Finland
• Case: LeadDeskin listautuminen ja elämä First North 

-yhtiönä pähkinänkuoressa 
Olli Nokso-Koivisto, toimitusjohtaja, LeadDesk Oyj

4 LIIKETOIMINTAMALLI, KASVUTARINA JA  
SIJOITTAJAVIESTINTÄ
TIISTAI 11.3.2025 KLO 12.30–17
• Liiketoimintamalleista ja asiakasymmärryksestä  

kilpailuetua 
DI, KTM, TMC, HHJ Sami Etula, Etula Group

• Yleinen viestintä ja sijoittajaviestintä 
Pauliina Tennilä, toimitusjohtaja, Bravura Oy

• Case: Lapwall: Näin me sen teimme 
Jarmo Pekkarinen, toimitusjohtaja, Lapwall Oyj

5 LISTAUTUMISPROSESSI KÄYTÄNNÖSSÄ
TIISTAI 8.4.2025 KLO 8.45–14.30
• Resurssitehokas listautuminen First North -markkinapaikal-

le: yhtiön ja  
pääjärjestäjän näkökulmat 
Jaakko Niemelä, toimitusjohtaja, osakas, Aktia Alexander 
Corporate Finance Oy

• Yhtiön arvonmääritys, listautumisanti ja rahoitustyökalut 
listautumisen jälkeen 
Juho Hallenberg, johtaja, Carnegie Investment Bank

• Yritysanalyysien merkitys ja niiden lisäarvo listautumisessa 
ja yhtiön seurannassa 
Antti Luiro, Pohjoismaisen analyysin kehitys, analyytikko, 
Inderes Oyj

• Listautuvan yhtiön taloudellisen raportoinnin järjestäminen 
Heidi Miina, Senior Manager, CFA, KPMG Oy Ab, Deal Advi-
sory, Transaction Services

• Case: Arki listattuna yhtiönä  
Pia Hortling, vastuullisuus- ja hankintajohtaja, Olvi Oyj

ITÄ-SUOMESTA KASVUUN!
Mukaan pääsee 10–20 yritystä, yhdestä yrityksestä  
voi osallistua 1–2 henkilöä. Valmennuksen hinta  
on 1890 € (+alv), toisen osallistujan alennus on 30 %.

ILMOITTAUDU MUKAAN!

LISÄTIETOJA JA ILMOITTAUTUMISET:
Kimmo Kauhanen
asiakkuuspäällikkö, Rastor-instituutti
p. 050 583 1021
kimmo.kauhanen@rastorinst.fi

Marko Sarén
Myynti- ja asiakkuusjohtaja, Rastor-instituutti
p. 040 56 5084
marko.saren@rastorinst.fi

Yhteistyössä mukana: 


